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FRANCO GRASSO REVENUE TEAM
Revenue Management Consulting

Una de las agencias mas innovadoras, dinamicas,
apasionadas y prolificas en el campo del Revenue
Management Hotelero a nivel nacional e
iInternacional: Franco Grasso Revenue Team, en este
momento mas de 300 hoteles en Europa, Ameérica del
Sur y Africa son nuestros clientes.

francograssorevenueteam.com



FGRT Revenue Management comienza
ahalizando la situacidén inicial del hotel
en detalle, creando una estrategia que
maximiza las ventas de cada canal
tanto online como offline revelando asi
oportunidades ocultas para obtener
NUEVOS ingresos.
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Start-up
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ldentificacion del IPR
Revenue Penetration
INndex

Diagnostico y
desarrollo de
estrategias Revenue

Estrategia de Start Up,
con modificacion de
precios y arquitectura de
ventas.

Interfaz con nuestra
plataforma tecnoldgica
RevolutionPlus

fra ncograssorevenueteam.com



poo

el Elaboracion de tarifas Seguimiento diario del
Ou r aCtIVItles iniciales para cada dia a mercado y modificacion

lo largo de todo el ano de precios
i 31 SQ
Distribucion Reportes Cotizaciones de
online mensuales grupos en dptica
| : Revenue
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Investigacion y logro Estudio de
diario del equilibrio Indices de

ou r aCtiVities dinamico entre los rendimiento.

diversos canales de

venta
O
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Servicio de Gestion de todas las Gestion de todas las tareas
asistencia 24H ~ tareas Revenue de forma | Revenue de forma diaria,
~diaria, semanal y mensual semanal y mensual
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