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FRANCO GRASSO REVENUE TEAM
Servicios estratégicos de Revenue Management

Somos un equipo de consultores
especialistas en la aplicacion de las mejores
técnicas de dinamicidad tarifaria con un
unico objetivo: hacer crecer tu empresa.

francograssorevenueteam.com
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Queé hacemos

Nuestro trabajo es maximizar las
ganancias, la visibilidad y la
reputacion de marca de hoteles,
resorts, urbanizaciones turisticas,
campings, B&B, agroturismos,
property manager y servicios
turisticos, tanto individuales como
asociados, en Italiay en el

FRANCO GRASSO e | extranjero.
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FOUNDER CO-FOUNDER

Gerente de hotel, entrenador, Consultor de ingresos,
autor internaci@nal, precursor gerente de hotel, analisti

46l economiie iharecca) sieahercado M eni 2 Analizamos la marcha de las reservas en tiempo real y

= B las modificamos para vender online, con las tarifas
mas elevadas posibles, todos los dias del ano. En dos
decadas hemos consolidado la facturacion de miles
de estructuras en el mercado global a traves de
nuestra estrategia de Revenue Management.

francograssorevenueteam.com
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Tenemos clientes en todos los sectores turisticos.
Puedes leer todos sus testimonios en nuestro sitio en la seccion "clientes':

@ revenueparahoteles.com/clientes/

francograssorevenueteam.com


https://www.revenueparahoteles.com/clientes/

Como
generamos
ganancias

para tu empresa
dia a dia.

ENEL
ALOJAMIENTO

Revenue management
hotelero

Disenamos una estrategia a medida
para tu estructura, analizando las
caracteristicas territoriales, los
diversos tipos de clientela y las
politicas de venta, basandonos en
los datos del ano precedente.

Un revenue manager dedicado
diariamente a la tarificacion de
partida, a la distribucion online y a
la dinamizacioén diaria de |a tarifa,
decide las mejores técnicas de
distribucion para aumentar las
ganancias de la empresa.

EN EL
TERRITORIO

Favorecemos el encuentro entre empresas
turisticas de un mismao territorio para compartir
estrategias comerciales comunes y fortalecer la
oferta y visibilidad del Destino.

Los participantes utilizan nuestros servicios en
red; unos servicios adaptados a las caracteristicas
comerciales de cada empresa. Una vez creada la
red, recopilamos datos estadisticos y elaboramos
informes, organizamos actividades y servicios de
revenue, asi Como reuniones periodicas sobre el
desarrollo precedente y prospectivo de la
ubicacion y de cada uno de los establecimientos.

Open Revenue

Servicios de consultoria en in revenue
management operativo aplicados a los
sectores para-turisticos (como remontes,
establecimientos balnearios, alquiler de
embarcaciones).



EN LA ,
RESTAURACION

Restaurant Control

Un restaurant revenue manager, dedicado
a este sector especifico, estudia y pone en
practica un programa de recalificacion
comercial y organizativa en los
departamentos de alimentos y bebidas de
las instalaciones hoteleras y en las
actividades de restauracion.

Gracias a este servicio de consultoria, se
aplican estrategias tarifarias con objeto de
mejorar los rendimientos de produccion y
de reputacion de marca, incluyendo el del
servicio de Desayuno con un programa
especifico: Breakfast Pro.

[ﬂ‘m restaurantrevenue.it
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CONLA
FORMACION

Formacion Empresarial

Los formadores de nuestro equipo
entran directamente en la empresa
para capacitar al personal en el ambito
revenue y para garantizar altos
estandares de rendimiento.

Revenue Academy

La primera escuela italiana dedicada
exclusivamente a la formacién en Revenue
Management, con modulos de ensenanza
tedrica y gjercicios practicos. Hemos
formado a mas de 600 participantes a lo
largo de 30 ediciones.

Ifﬂ'“} revenueacademy.it

CONEL
SOFTWARE

Revolution Plus

Para estudiar la mejor estrategia de
ventas dinamica, contamos con el
respaldo de nuestro software:
Revolution Plus. El Revenue
Management System, en interfaz con
los principales PMS y Channel
Managers, proporciona datos v
senales de ventas al revenue
manager, gue los procesa para
decidir la mejor tarifa y actualizarla
en los canales de distribucion online
(sitio web de la estructura y OTAs).
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cComo
generamos
ganancias

para tu empresa
dia a dia.


https://www.revenueparahoteles.com/tecnologia/
https://revenueacademy.it/
https://restaurantrevenue.it/
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Nuestra oferta

se basa en 3 premisas:
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INCREMENTO

Estamos seguros de tu
crecimiento. Por ello, una
gran parte de nuestra
remuneracion se determina
como un porcentaje sobre los
aumentos de ventas.

Nuestros acuerdos siempre seran
compartidos, personalizados,
eticos y sostenibles en funcion
de las necesidades de tu
establecimiento.

©
PRESENCIA
CONSTANTE

Por teléfono o correo
electronico, en cualquier
momento puedes contactar
con el Revenue Manager
asignado.

Como s/ se tratara del despacho de
al lado. [Los 365 dias del ano, una
respuesta rapida y competente
para cualquier necesidad de tu
actividad diaria.
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COMPARTIREL
KNOW-HOW

En el transcurso de la
consultoria descubriras y
haras tuyas las técnicas que
el Revenue Manager
dedicado a tu estructura
iImplementa para obtener el
maximo resultado posible.

Compartimos nuestro
conocimiento para que
puedas caminar solo cuando
estes preparado.

francograssorevenueteam.com



2 best sellers, mas de 15 m
ejemplares vendidos; el
tercero disponible en 2019.

Nuestras cifras.
Formadores desde el ano 2000, consultores desde 2005.

COMING SOON

Mas de 1500

establecimientos
han crecido

gracias a nuestras técnicas
de Revenue Management

Operamos en
Europa, Asia, Africa,

Mas de 300

Instalaciones de
alojamiento,
actualmente en
nuestra cartera,

utilizan nuestros servicios
simultaneamente.
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Rusia, Sri Lanka, Argentina, Revenue Management con:
Brasil, Ecuador, Bulgaria,

Hungria, Zanzibar, Kenia,
Republica Checa.

HOEPLI

o Luiss (Rome)
« Bocconi (Milan)
«La Sapienza (Rome)

En la actualidad colaboramos con:
*Unica (Cagliari)
* Quilmes (Buenos Aires)
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El RevenueTeam

Mas de 40 profesionales al servicio de las empresas

Revenue Manager

Analistas de screening tarifario
Restaurant Revenue Manager

Analistas y desarrolladores de software.
Asistentes HelpDesk

Especialistas en Startup Revenue
Gerentes administrativos

Especialistas en comunicacion y marketing web.

francograssorevenueteam.com




DESDE SUS INICIOS, NUESTRA EMPRESA HA
DECIDIDO DEDICARSE EXCLUSIVAMENTE AL
ESTUDIO DE LAS DINAMICAS DE ADQUISICION
Y ELABORACION DE ESTRATEGIAS TARIFARIAS

Somos cualquier cosa menos un canal comercial.

Somos un equipo de profesionales que, en un
mercado cada vez mas complejo y articulado,
realiza una funcion estratégica precisa: maximizar la
reputacion de la marca y las ganancias sin descuidar
el precio.

Nuestro objetivo final es mejorar la rentabilidad de
' una estructura de alojamientos o de todo un —
territorio. 25
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